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Consultoria

» A NMG Consulting é uma consultoria multinacional especializada em
investimentos e seguros

» Fundada em Cingapura em 1992, a NMG Consulting agora tem mais de
150 funciondrios operando em principais centros como Sydney, Toronto,
Nova York, Londres e Cingapura, além de escritérios satélites

@ GESTAO DE GESTAO DE PROTECAO
ATIVOS %Qﬂ RIQUEZA
x ~ z
X CONSULTANDO PERCEPCOES DADOS ANALISE

O Estudo Global de Gestao de Ativos

» O estudo Global Asset Management foi implementado pela NMG
Consulting em 2015 e tem um ciclo anual

» Todos os anos, realizamos entrevistas presenciais ou por telefone com
mais de 1.000 investidores institucionais e intermediarios em todo o
mundo

» Além disso, mais de 2.000 consultores de varejo em todo o mundo
participam do Estudo anualmente

Cobertura do estudo Global Asset Management




Introducao, uma perspectiva global independente
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Visao geral do estudo

O objetivo do estudo é informar objetivamente
os gestores de ativos e investidores sobre as
necessidades dos clientes, motivadores
comportamentais e pontos fortes e fracos
competitivos

Um estudo anual independente, baseado em
entrevistas estruturadas com tomadores de
decisdes de investimento, gestores institucionais,
consultores de ativos e consultores de varejo

Este relatério compartilha os resultados com os
120 participantes do Brasil que participaram do
estudo durante o periodo de dezembro de 2022 a
marco de 2023

Notas: 1. Para mais insights ou informagdes adicionais, entre em contato com Will Fraser em Will.Fraser @ NMG-Group.com
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Informagdes resumidas

Ital Asset Management e XP Investimentos
mantiveram as primeiras posi¢cdes com publico
institucional e publico de varejo, respectivamente

A alocacdo de ativos e as perspectivas globais
continuam sendo os principais topicos de interesse
do publico institucional e dos consultores de varejo.
A inflacdo e as perspectivas macroeconémicas sao
de interesse dos consultores do varejo

Investidores indicam maior apetite por
investimentos de renda fixa nacionais e
internacionais. O publico de varejo também espera
maiores aloca¢des em investimentos alternativos

O cenario politico no Brasil foi o principal desafio
para a audiéncia institucional. Os investidores
institucionais e consultores do varejo estavam
muito preocupados com a economia

O desempenho de longo prazo lidera como o fator
mais importante em todos os tipos de investidores.
Alinhamento ao apetite de risco ganha importancia
para o publico institucional
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A ltau Asset Management reivindica o primeiro lugar entre os investidores institucionais; XP
Investimentos mantém lideranca em gatekeepers e advisors de varejo
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Ranking das 10 melhores marcas Asset Managers

(Brasil) o
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Classificagdo da Marca Institucional Classificagdo da marca de varejo
(de 128 gestores de ativos) (de 266 gestores de ativos)
e 1 Itau Asset Management i
Os gestores domésticos tiveram uma g 1 XP Investimentos
boa classificagdo no Brasil, com pelo
menos seis gestores colocados entre 2 XP Investimentos 2 BTG Pactual
os 10 primeiros, tanto em investidores
institucionais quanto no publico de e SPX Capital
varejo > 2 Verde Asset Management
4 BTG Pactual )
4 [tau Asset Management
5 Capitania Investimentos Ibiina Investimentos subiu para uma
5 Kinea ( Itau ) posi¢do no top 10 com reconhecimento
6 Schroders notavel por capacidades selecionadas
. (confidvel, transparente, inovador,
A BlackRock subiu para o ranking 6 SPX Capital lideranga do setor, bom valor, facilidade de
das 10 principais marcas (de 142 7 Pedra Preta fazer negécios e foco no cliente)
com reconhecimento por recursos 7 Ibiuna Investimentos
de classe de ativos, incluindo 8 Kinea ( Itau )
patriménio global, multi-ativos
ili - 7 JP Morgan AM
equilibrados e fundos de data-alvo 9 JP Morgan AM g
9 PIMCO 7 ARX Investimentos
9 Parceiros Vinci 10 BlackRock
Notas: 1. A classificagdo da marca é determinada com base nas indicagdes mais lembradas para os ativos gerenciados em reconhecimento geral da marca, ofertas de classes de ativos e recursos, com média de 2021 e 2022. 4

2. A classificagdo geral do varejo é calculada atribuindo peso igual a classificagdo do porteiro do varejo e do consultor do varejo.



A amplitude do produto se destaca como o atributo mais considerado entre os investidores
institucionais. O publico de varejo valoriza a escala e o desempenho
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Bem informado
Relatérios Atualizagdes regulares Diversificagao

Renda Fixa Bom desempenho

Responsivo Transpa rente Reputavel

Flexivel Confiavel < H oco no cliente
conn solido PAcCEriaEquipe ;205G 1O CIENE

Amplitude de produtos

Servigo G ran d esega’s ca la Estabelecido

Comunicagdo ETF (Fundo de jndice) Profissional
Resiliente Tragicional ~ CONSiStente ° Acdes

Abrangente Multi-ativos Bons produtos
Inovador
Desempenho consistente

Em meio as condi¢Ges de mercado
vigentes, os investidores
institucionais mostraram preferéncia
por gestores com extensa linha de
produtos, grande porte e
fomentadores de parcerias valiosas

Notas: 1. Alteragao em relagdo ao ano anterior: Aumentar [l Diminuir

Perfil de marca do gerente ativo principal (Brasil)
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Gatekeeper de varejo
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Pensamento inovador
Alinhado com a elstratégia
Eficiente Divida privada  ETF (Fundo de indice)
_Estabelecido_ Boa gestdo Bem informado
Brasil D|vers|fi(agao Confiavel Lideranca soa estratégia

praete Transpatente soudoHr,.‘i‘m'ifingﬁﬂﬁ,i;::*;::;::;

s Grande escala i

Altemnativas 1, dicion Consistente

..t Amplitude de produtos Acessivel
Bem conhecido Bom gestorGlobal “"

Proativo Percepcdes

parceria BOM desempenho _Bons produtos

xas taxas . ESG Disciplinade
Foco no Cl|er]te Acesso aos gestores de carteira
Desempenho consistente Bons processos
Bons gestores de carteira

Bai.

Os Gatekeepers de varejo exibem
uma preferéncia por gerentes de
grande escala globalmente
confidveis, com extensas ofertas de
produtos e centrados no cliente

Permanecerigual [l

2. O Lider Ativo é definido como o gestor de ativos mais importante para o ativo de um determinado respondente
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Consultor de varejo
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B Pensamento inovador
oa estrategia
9 Grande escala

Boa gestio DiVersiﬁcagéo Confiavel
I"‘;J"""‘d"rSegurr.) L|de|§alw€la Histérico

Bom desempenho™

Disciplinado Amplitude de prOdutOS

Diversificado Consistente Equipe Bons produtos
Gestdo de riscos  Transparente Longo prazo

Divida privada Bom gestor
Desempenho consistente

O bom desempenho representa um
valor significativo para os
consultores de varejo. A abrangéncia
do produto e a lideranca dos
gestores também sdo valorizadas




O publico de varejo expressa interesse em macroeconomia e taxas de juros, enquanto os
investidores institucionais priorizam a alocacao de ativos

Topicos de interesse em lideranca de pensamento nos proximos 12 meses (Brasil) 5 principais tdpicos

Classificagdo Mudanga na
2022 classificagdo
Correlagao de mercado "
~ Incerteza econdmica 1 Alocagdo de ativos N
Gestao de riscos e R
P H Politica oba
Der'vatggg Re~nda le.alnflagéo global
[ ][]  mstitucional Aloca cao de ativos 1 Gestdo de riscos PN
— Alternativas Commaodities . '
Politica fiscal Macroeconomia Acdes Globais 1 Renda Fixa T~ As pegas de lideranga de
Divid |ngla%5n Tecnologia Diversificagao pensamento de renda fixa atrairam
vids prwapif,a_ncas comportamentais Taxas de juros 5 Tecnologia N% maior interesse entre os
P’°g::;’:e'l';f§é‘;g§f,‘;:g:g‘f: investidores institucionais.
Gatekeepers de varejo mostraram
maior interesse em material
Pensamento inovador 1 Inflagdo i e
Politica fiscal Politica monetaria g T relacionado a agGes
[ = Alt ti
Politica Agoes~ Aegr:i\caull\tr::a 2 Macroeconomia ™
Moeda I fl
. Commodities n a a o Global .
@) Gatekeeper de varejo Criptomoeda g / 3 Taxas de juros \)
Macroeconomia 3 | Agdes 0
Taxas de JUrQs Economia dos EUA
Curto prazo panda Fixa Crescimento 5 Politica =
Economia global
Os topicos de gerenciamento de
Desaceleracao do mercado 1 Global = risco e taxa de juros aumentaram o
Mercad Ntlacere_C0n0m|a interesse entre os consultores de
ercado emergente oes Renda Fixa 2 Gestdoderi j
/8\ Hedge (protecéo) p ¢ Brasil I Ciclo de mercado e i varejo
. Europa ESG N .
(%v—-r% Consultor de varejo Inﬂag&oG lo ba l Politica 3 Alocagio de ativos NJ
Gestao de riscos Analise
— . . 3 Macroeconomia =
Alocacao de ativos Criptomoeda
Taxas de juros commodities 3 Taxas de juros T

Comentarios de mercado
Economia dos EUA



A renda fixa doméstica é a escolha dominante para alocacao em todos os publicos; Publicos de varejo
foram positivos para maior investimento em alternativas

Mix de ativos relatados e inten¢oes de alocagdo de ativos (Brasil)
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Institucional Gatekeeper de varejo Consultor de varejo
2022 Alocagao de ativos ~ //in;cleoncgaég(;ge
4
Renda Variavel Doméstica 14% 23% @ 11%
Acoes Globais 11% 5% @ 5%
Renda Variavel de Mercados E 1%
Renda Fixa Doméstica 48% 47% 37%
Renda Fixa Internacional 6% 4% 6%
Renda Fixa de Mercados Emer 1%
MA - Balanceado 4% 6% @ 10%
MA - Fundos de data-alvo 1% @ 2% 13%
Alternativas liquidas 1% 2% 7%
Infraestrutura 1% 1% 1%
Participagdo acionaria privada 3% @ 1%
Imoveis 3% @ 3% 1%
Divida privada 2% 3% 1%
Nota: 1. A intengdo de alocagdo mostra as classes de ativos com a maior propor¢ao de respondentes que pretendem aumentar/diminuir as alocagbes nos proximos 12 meses (permitindo uma 7

alocagdo >1%): Aumentar Diminuir @



Entre os investidores institucionais, a politica surge como o principal desafio. Publico de

. . . 2~ NMm
varejo co ntinua preocu pado com crescimento e desem pen ho LIS
Os 5 maiores desafios esperados para os préximos 12 meses
(Brasil) Mudanca na
classificacdo
1 Politica T

€€ politica Econémica Brasileira. O proprio

2 Desempenho T governo é o principal problema, como eles vdo
” “| ” Institucional 3 Incerteza do mercado 0 desatar os nds que fizeram.
— ) Fundo de Pensées, Brasil
3 Reassegurando o cliente T
5 Concorréncia N2
1 S ) €€ Na minha opinido, serd um desafio adquirir mais
2 Desempenho T clientes e expandir meus negdcios com o cendrio
@/) Gatekeeper de varejo 3 Aquisi¢io de clientes = de recessdo.
i Gatekeeper de Varejo, Brasil
4 Concorréncia ™
4 Aumento das taxas de juros ™
1 Crescimento =
o €€ Crescer 30% do patriménio liquido da empresa,
/D\ 2 Desempenho N ] ) N
O O Consultor de varejo mantendo a qualidade e satisfagéo no
Qe . ) .
2 Permanecer investido ™ atendimento e entregas.
4 Incerteza do mercado 0 Consultor de Varejo, Brasil
4  Servigo ™



O desempenho de longo prazo é o fator mais importante em todos os tipos de investidores.
Alinhamento ao apetite de risco aumentou como fator para investidores institucionais

——

Institucional

Mudanca na
classificacdo

vs 2021
Desempenho de longo prazo
Alinhamento ao apetite de risco
Consisténcia do processo de v
investimento
Gestores de portfélio v
Processo de gerenciamento de v

riscos

Nota: 1. Os 5 principais fatores de investimento sao baseados na proporgao de entrevistados que afirmaram que isso era importante em 2022
2. As setas a direita do gréfico de barras mostram a mudanga em sua classificagao a partir de 2021. Observagao A propriedade ativa é um novo fator adicionado em 2022: Aumentar

Os 5 principais fatores de investimento mais importantes (Brasil)
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Gatekeeper de varejo

Desempenho de longo prazo

Processo de gerenciamento de
riscos

Gestores de portfolio

Consisténcia do processo de
investimento

Alinhamento ao apetite de risco
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Consultor de varejo

Desempenho de longo prazo

Consisténcia do processo de
investimento

Processo de gerenciamento de
risco

Alinhamento ao apetite de risco

marca da industria

Diminuir ¥ Permanecer igual

4%,
L -

v

nmg
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A maioria dos gatekeepers institucionais e de varejo participou de conferéncias presenciais,
impulsionadas por topicos de interesse atraentes e valiosas oportunidades de networking

Proporcdo de investidores
que participaram de uma
conferéncia presencial nos
ultimos 6 meses

Os 2 principais motivos
para participar
pessoalmente
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Institucional

Sim

A qualidade dos palestrantes

Os temas eram de interesse

Participar de conferéncias pessoalmente (Brasil)

i

Gatekeeper de varejo

Os temas eram de interesse

Para fazer networking com colegas

Q
(O}
o O
O—0
Consultor de varejo

Os temas eram de interesse

Para interagir com gestores de ativos
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100% dos consultores utilizam midias sociais, com uso mais comum no Instagram, WhatsApp e
LinkedIn

Plataformas de midia social — Consultor de varejo (Brasil)

Plataformas de midia social usadas regularmente
(% dos entrevistados que usam midias sociais)

Snapchat TikTok
2% 5%
Dos consultores de varejo usam
plataformas de midia social
regularmente (semanalmente) para uso Hinkedin Pinterest
| fissi | WhatsApp ’ 3%
pessoal ou profissiona 0o
(]
YouTube
72%
4 As plataformas sdo usadas por sk Instagram
consultores de varejo em média 339 87%
Twitter
WeChat 30%
Ve . . . 2%
Nos préoximos 12 meses, a maioria dos
Telegram

consultores pretende aumentar o uso de

7 g .« . 0,
midias sociais 7%
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Obrigado

Para mais informacdes sobre NMG, visite www.nmg-consulting.com

Para obter mais insights ou informacgdes adicionais sobre nosso estudo de gestdo de ativos globais, entre em contato com Will Fraser em Will.Fraser@NMG-Group.com

LONDRES - CINGAPURA - SYDNEY - TORONTO - CIDADE DO CABO - NOVA YORK


http://www.nmg-consulting.com/
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