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Insights-Partnerbericht

Teilnehmer an unserer Global Asset Management Studie

Einleitung, eine unabhangige globale Perspektive

Forschung

10-jahriges Jubilum : Im Jahr 2024 haben wir den 10. jhrlichen Zyklus der Global Asset Management Study abgeschlossen Y bigten umsetzbare Erkenntnisse
basierend auf Kundenbediirfnissen, Verhaltenstreibern und Wettb ewerbsdynamiken in der Vermdgen sverwaltungsbranche.

Grundlegende Unabhiingige Forschung : Die Studie um fasst strukturierte Interviews mit institutionellen Anlegern, Vermagensverwaltern, Fondsselektoren bei Pools und
Plattformen und Finanzberatern wekweit

Teilnehmereinblicke : Dieser Bericht spiegelt die Erkenntnisse von 310 deutschen und 3.800 globalen Teilnehmern wider, die im Jahr 2024 interviewt wurden.
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L= Managereistung

DWS belegt in Deutschland den ersten Platz und
BlackRock weltweit den ersten Platz im Markenranking
von NMG, Weitere deutsche Vermégensverwalter, die

in den deutschen Top 10 vertreten sind, sind Allianz
Global Investors (AGI), Deka Investment s und Union

'(9 Vermégensaufteilung

Globale Anleger zeigen starkes Interesse an privaten
Mirkten, insbesondere an Private Debt.
Festverzinsliche Anlagen bleiben fur institutionelle
Investoren relevant, und Fondsselektoren stehen
Allokationen in Anleihen und globale Aktien positiv

Q' Vordenkertum

ESG-Integration, EPBD-Regulierung und Immobilien
sind das Hauptinteresse des institutionellen Publikums,
wahrend das Privatpublikum mehr Wissen iber die
Auswirkungen kiinstlicher Intelligenz und ESG-
Investitionsstrategien sucht

Fondskampagnen, Markenkampagnen und
Marktausblicke gelten als wichtige
Mehrwertkompetenzen, die Vermdgensverwalter ihren
Kunden bieten

Anlagephilosophie, aktive Mitbestimmung als
. = und L

B! des Anlageproze sind
wichtige abgeleitete Anlagefaktoren, die fir die
Auswahl von Manager von Bedeutung sind

Investment gegeniber
Wertschbpfende ' @ Vertrauenswiirdige
Unterstiitzung Anlagefaktoren . Quellen

Publikationen wie die Financial Times und Bloomberg
werden in der EMEA-Region am haufigsten fir
objektive Einschatzungen zu Anlagefragen
herangezogen. Handelsblatt und IPE sind
vertrauenswirdige Quellen fur deutsche
Anlageentscheider

Filr weitere Informationen wenden Sie sich bitte an Karen Lau unter kaen lauSnme-group.com
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DWS ist die fihrende Marke in Deutschland, gefolgt von BlackRock und JP Morgan

AM. Weltweit sind BlackRock, JP Morgan AM und PIMCO die fiihrenden Marken

Die Top-10-Marken in Deutschland
verteilen sich auf inlandische und
internationale Unternehmen (finf
mit 5itz in den USA und eine mit Sitz
in Frankreich].

Die zugrunde liegenden Top-10-
Marken waren in Deutschlandbei
Insitutionellen volatiler, wahrend die
Positionen der Marken im Retail
stabiber blieben.

Einige der in den deutschen Top 10
rangierenden Asset-Management-
Marken sind sowohl bei
institutionellen als auch privaten
Kunden positioniert, andere
spezialisieren sich eher auf den
institutionellen {HSBC GAM, Robeco)
oder privaten Bereich (Fidelity,
Flossbach von Storch, ACATIS).

D=z M arkene e king wird anhand der Top-of-Mind-Nomini

Jatre 2023 und 2024

[Daas M arkoene anking ergibt sich aus der gleichen Gew ichtung der institut

Top-10-Markenranking fiir Vermégensverwalter (2024)

-

Markenranking Deutschland
(von 455 genannten KAGen)

1 DWS (Deutsche AM)

= 2 BlackRock
4 3 JPMorgan AM
< 4 Allianz Global Investors (AGI)
= 5  Dekalnvestments
) [ Union Investment
T 7=  Amundi Asset Management
4 7= Franklin Templeton
T 9 PIMCO
4 10 Treue
fir e st

Globales M:Iwnrunh'u
(von 2.770 KAGen)

Die globalen Top-10-Marken,

= 1 BlackRock basierend auf den Ergebnissen
institutioneller und privater Anleger,

= 2 JP Morgan AM if acht US vische und
zwei europdische Vermagensverwalter

= 3 PIMCO (Schroders und Amundi).
Diese zehn Vermigensverwalter

= 4 Treue stehen ganz oben auf der NMG-
Markenrangliste, die aus 2.770

= 5 Schroders Vermogensverwaltern besteht, die im
Rahmen unserer umfassenden

= 6  Amundi Asset Management globalen Studie nominiert wurden.

- Die flhrenden globalen Asset-

= 7 Franklin Templeton Management-Marken zeichnen sich
durch ihr Angebot und ihre

T 8  Invesco Anerkennung in zahireichen Regionen
und Landern aus und bieten sowohl

= 9  Goldman Sachs AM institutionelle als auch private
Losungen.

T 10  Kapitalgruppe

d privaten (Grof

und Fir

in Berug auf die aligemeine M arkenbekanntheit, das Angebot an Anlageklamen und die FBhigkeiten ermintel, gemittel Uber die

. ) Rég
Global umfasst Nuvduna'hiltm USA), EMEA (Benehe, Frankreich, Deutschiand, italien, Spanien, Schweiz, Gro britannien) una.aPN: mustfalm Hongkong, Japan, Singapur, Taiwan)

(2023 vs 2024). “=" bedeutet keine Verdnderung im Ranking

Investoren zeigen verstarkte Nachfrage nach Anleihen, globalen Aktien und privaten

Markten —

insbesondere von institutionellen Anlegern und Vermoégensverwaltern

Berichtete Vermégenszusammens etzung und Absichten zur Vermagensallokation (Global, 2024)

Institutioneller
30% Deutsche institutionelle Anleger
- hingegen bevorzugen eine
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“ WM 5 % DdeT Mty ander, utun im | ahvesverg leich Pleils angeregn.




Regulierungsbedenken sind in Deutschland eine grolRe Herausforderung fir alle

. o . . . o . . s nmg
Anleger. Liability Matching bleibt ein zentrales Thema fiir institutionelle Investoren
Die drei grofiten Herausforderungen der nack 112 Menate (Deutschland, 2024)
T o]
o Einkdufer bei (m]
.@. Institutioneller % Vertrieben/Pools g——% Finanzberater
1 Liability Matching = 1 Allgemeine Regulierung 1 1 Allgemeine Regulierung =
2 Solvabilits 1l = 2 MiFID N 4 2 Kundenstimmung
3 [EPBD T 2 Basellv T 3 Digitalisierung 5 |
‘ ‘ ALM, Deckung der Verbindlichkeiten und Die zunehmende Regulierung kostet viel Zeit Mittelfristige Auswirkungen der US-
Solvency N-Anforderungen. und Geld. Auch die Digitalisierung ist ein d haftswahlen, die Wiederh flung
Versicherer, Deutschland Thema. des Anlegervertrauens noch der Pandemie und
Einkiiufer bei Vertrieb,/Pool, Deutschiand geopolitische Unruhen.
Finanzberater, Deutschiand
Alle reguintorischen Fragen. Interner Einsatz MIFID Il und magliche Zusammenhdnge an den Mogliche Rezession und Kunden, die an
von KL Kostensenkung. Margensteigerung. Aktienmdrkten. Vermagenswerten festholten, sowie
Erhéhte Markivolatilitat. Einkiiufer bei Vertrieb/Pool, Deutschland Personalmangel.
Vermégensberater, Deutschiand Finanzberater, Deutschiand

Die grifinen Herausforderungen snd in diefolgenden Kaegorien eingetsic  Aegelung: () Sonstiges
Pleiiezeigen dieAnderung der Rangfolge der Herausforderung an (2023 vs. 2024), “=" bedeutet, dass sich die Ranglolge nicht gesndern hat.
Die Ling & des Balens el die Anzahi der Nominierungen fiir jed e sperifische Herausfor derung dar

Zu den wichtigsten Themen deutscher Entscheidungstrager zahlen ESG-Integration,

kinstliche Intelligenz und Regulierung
Top 3 der Thought-Leadership-Themen der nichsten 12 Monate (Deutschland, 2024)
A o]
o Einkiufer bei (]
.@. Institutioneller @) Vertrieben/Pools g-‘% Finanzberater
1 ESG-Integration 1 1 Kinstliche Intelligenz = 1 Kinstliche Intelligenz =
1 EPBD T 2 ESG-Investitionen = 2 E5G-Investitionen =
1 Immobilie T 3 Multi-Asset 1T 3 Kryptowahrung 1
‘ ‘ irkungen und Konse der EPBD, da Wie kann K1 dazu beitrogen, den Kinstliche intelligenz, Cybersicherheit und
wir einen hohen Anteil direkter Beratungsprozess zwischen IFA und Endkunde Kryptowdhrungen.
immodbilieninvestitionen haben. zu verbessern? Finanzberater, Deutschiand
Versicherer, Deutschiand Einkiiufer bei Vertrieb/Pool, Deutschiond
Privatkredite, Blue- und Green-Bonds, Cat- Naochhaltigheit und Wahrungen im A 1ng ven L h bei der E5G-
Bond's. Investmentproeess. Transformation.
Pensionskasse, Deutschiond Einkiiufer bei Vertrieb/Pool, Deutschiand Finanzberater, Deutschiand

Pfieile 2eigen dieVernderung des Renkings des Themas an (2023 va 2U24). “=" bedeutet keine VerSinderung des Renkings.
Dée Léng e des Balens sell die Anzahl der Nominierungen fir jed es spezifische Thema dar




Der Austausch von Erkenntnissen wird von institutionellen und privaten

. s snmg
Fondskaufern geschatzt
Wichtige Marketingfak n und Manager mit Outperf = Institutionelle und Retail-Fondskiaufer in Deutschland (2024)
|I_| Portfoliokommentar ‘ ‘ “
BlackRock — Nachgewiesene Kompetenz und Flossbach von Storch — Erzahit immer gute
BlackRoc} Flossbach Von PIMCD Expertise in einer breiten Palette von Geschichten, die Sie filr den Verkauf an
Storch Anlogeklassen und Regionen. Endkunden nutzen kénnen.
Versicherer, Deutschiand Grofthandelsfondskéiufer, Deutschiand
| M Marktkommentar
Schroders — Einblicke in Multi-Asset-Ansichten ME&G Investments — Die KI-Evolution: Wiohin
Allianz Global Grofhandelsfondskiiufer, Deutschland geht die Reise?
I .
Investors (AGI) TEisize BEE =T Einkiiufer bei Vertrieh/Pool, Deutschland
(ngq\ Vordenkertum
abrdn t ts = Meinungsbeitrag zu MNatixis = Strategie Outlook 2024; Juli-
K ieih fhung.
MFS abrdn Natixis ommunalanieihen. Uberraschung.
Investments Versicherer, Deutschiand Vermiigensberater, De utschland
Dée angagebena Badeutung basiart au'ﬂam lrl!lluuB!frutan diedie Support-, Inhaits: und Marketinginitiative ais wichtig fir die Verbesserung hres Ver Ihrer Wah g axtarner Var beraichnen.

Die u'geg'enslen Wi werden nach der gieichen Gew chiung zwishen den von institutionellen Ankagern und den von Groffondskaufern nominierten l-anr.leng'enru'zt
ketingfakioren fr die Erk 1 bei it el privaten 15ind 1, Portfolickommentar, 2. Marktkemmentar und 3, Thought Leadership.
D-eumaca‘,u i L Leigung erbringen, sind digjeni diein den Top 5 fidr den Faktor rangieren und bei i i oder sk Sufern

veder auf oder (ber ivem Gesamimarkervang liegen: ()

Anlagephilosophie, aktive Eigentiimerschaft und Konsistenz des Anlageprozesses

sind wichtige abgeleitete Treiber fir

die Anlageauswahl

Wichtige abgeleitete Anlagefaktoren (ohne Performance, Preis) und Manager, die eine Outperformance erzielen — Kiufer institutioneller und

Einkiufer bei Vertrieben/Pools in Deutschland (2024)

Anlagephilosophie

Flossbach von

PIMCO Storch

Aktive Eigentlim erschaft

Allianz Global
Investors (AGI)

LBBW Asset

Deka Investments
Management

~
I@l Konsistenz des Anlageprozesses
=

DWs Flossbach von
(Deutsche AM) W=D Storch
Dve @ dieser Folie aufgetih rten Invest tionsfakt oren sh el en die P e (langHristig

(14

PIMGCO — Zuverlassiger Portner seit fahren. Wir
hatten nie Anlass, an ihrer Integritdt zu
weifeln.

Versicherer, Deutschiand

Allianz Global investors (AG 1) — Weltweit aktiv
und kompetent in allen wichtigen
Anlogekiassen.

Vermdgensberater, Deutschland

Fidefity — LangjGhrige Erfolgsbilanz in
verschiedenen Marktphosen .
Einkdufer bei Vertrieb/Pool, Deutschiand

Lo

Flosshach von Storch — Konsistenter
Investmentansatz, dberzeugende langfristige
Performance und transparente Anlagepolitik.
Einkiufer bei Vertrieb/Pool, Deutschland

LBBW Asset Management — Guter aktiver
NMonager mit Fokus auf Anleihen.
Vermdgensberater, Deutschiond

Flossbach von Storch - Kensequente
Umsetzung der Strategie.
Einkiufer bei Vertrieb/Pool, Deutschiand

und g e} und

aus, die ais Mir

geken.

Dée abgeleitete Badeutung basiert auf dem Anteil der Befragten, die einen Manager als Best- in-Class und gleichzeitig ak einen der dred wichtigsten externen Manager auf Basis des verwalteten Vermogens nominieren.

Abgeleitete Wichtigkeitsrankings fiir Anlagefaktoren werden nach der gleichen Gewichtung rwischen den von Ankagern und den vo it vorgesh Iqu\en Faktoren geordnet.
Dee wichtgsten sbgeleiteten werthopfenden A en flir instinuti privae f sind 1. Vi, 2 Aktive Ei vt und 3. K
Diée Manages, o g erbringen, diz in den Top 5 der Bestin-Class Katagerie fir den Faktor rangieven und deren Rang bel insttutionallen oder Groll handelsfondskuter n gleich cder haher

ist alsihr Gemmmarkenrang: ()




Fir objektive Ansichten verlassen sich viele auf Medien (mehr als Vermogensverwalt
Bloomberg, Morningstar und Financial Times sind die Top-3-Publikationen in EMEA

Quellen fiir objel A
(EMEA, alle Kundentypen, 2024)

Fiihrende EMEA-
Publikationen

hten Am hiufigsten nominierte Publikati fiir objel

Ansichten [EMEA, alle Kundentypen, 2024)

Marktspezifische Leitpublikationen

m cnyw'yn: fg-

Verdffentlichung 2% melys _I
Bloomberg - -
Investing o HANDELSZEITUNG
~ 2Dk
Vermdgensverwalter 18% M HN |NGS.I-AH
FINANCIAL TIMES
AlleKund gebnisse werden indem institutionelien und privaten Kunden (Grothar dekiufern und n) gleiche Gewichtungen zugewiesen werden 3
EMEA umfass: Benehs, Frankreich, Deutschiand, rafien, Spanien, die Schweiz und Grofibritannien
LinkedIn und WhatsApp sind die meistgenutzten Social-Media-Plattformen von
Beratern in EMEA — jedoch fiir unterschiedliche Zwecke LIS
Persénliche und berufliche Mutzung von Social-Media-Kanilen vs. berufliche M g (EMEA, Fi berater, 2024)
94% [out of 864 retail advisers] use social media either for professional or personal reasons
t Linkedin wird unregelmiilig
wenwendet, um Branchene inblicke Linkedin
"y u lesen, mit Kollegen und L]
E Gleichgesinntan zu kommunizieren
- und bestimmten Kommentatoren 2u
H folgen.
Podcasts und YouTube WhatsApp
werden fir Inhalte genutzt, WhatsApp wird rege Imafig -
insbesondere fir Videos zu (an den meisten Tagen) zur
Investitionen, Ansichten Kommunikation mit Kunden
bestimmter Kommentatoren und Kollegen verwendet
und Einblicke in die Branche.
YouTube
.Pudu\n [ )
-EL .K Faceboolk
= = Srstagram

TikTak
e

EMEA umnfass Benel, Frankreich, Deutschiand, talien, Spanien, die Schweiz und GroRbritannien

% Gesammugun,

& [von denjenigan, dia sozials Medien nutzan]
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