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Insights-Partnerbericht

r Teilnehmer an unserer Global Asset Management Studie

Einleitung, eine unabhangige globale Perspektive

Forschung

10-jahriges Jubildum : Im Jahr 2024 haben wir den 10. jihrlichen Zyklus der Global Asset Management Study abgeschlossen und bieten umisetzbare
Erkenntnisse basierend auf Kundenbedirfnissen, Verhaltenstreibern und Wettbewerbsdynamiken in der Vermdgensverwaltungsbranche.

Grundlegende Unabhiingige Forschung : Die Studie um fasst strukturierte Interviews mit institutionellen Anlegern, Vermagensverwaltern, Fondsselektoren bei Pools und
Plattformen und Finanzberatern wekweit

Teilnehmereinblicke : Dieser Bericht spiegelt die Erkenntnisse von 96 Schweizer und 3.800 globalen Teilnehmern wider, die im Jahr 2024 interviewt wurden
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L= Managereistung

UBS GAM belegt in der Schweiz den ersten Platz bei
institutionellen und privaten Fondskaufern im
unaufgeforderten Markenranking von NMG

'(9 Vermégensaufteilung

Globale Anleger zeigen starkes Interesse an privaten
Mirkten, insbesondere an Private Debt.
Festverzinsliche Anlagen bleiben fur institutionelle
Investoren relevant, und Fondsselektoren stehen
Allokationen in Anleihen und globale Aktien positiv
gegeniber

Q' Vordenkertum

Private Mirkte [private Schulden, immobilien) und
Dynamik festverzinslicher Wertpapiere sind
Hauptinteressensgebiete fir alle Zielgruppen. Kaufer
von GroBhandelsfonds suchen auch nach mehr Wissen
Uber die Auswirkungen kiinstlicher Intelligenz

Woertschépfende
Unterstiitzung

smentation, K ichte und

Portfolichezogene Kommentare gelten aks wichtige
Kompetenzen, die Vermogensverwalter ihren Kunden
zur Verflgung stellen

r
4 Anlagefaktoren

Anlagephilosophie, aktive Mitbestimmung als
Eigentiimer und Qualitdt der Portfoliomanager sind
wichtige abgeleitete Anlagefaktoren, die fir die
Auswahl von Manager von Bedeutung sind

Vertrauenswiirdige
Quellen
Publikationen wie die Financial Times und Bloomberg
werden in der EMEA-Region am haufigsten fir
objektive Einschatzungen zu Anlagefragen
herangezogen. Handelshlatt und IPE sind

vertrauenswirdige Quellen fur deutsche
Anlageentscheider

Filr weitere Informationen wenden Sie sich bitte an Karen Lau unter karen, lauSnme-group.com




UBS GAM bleibt die fihrende Asset-Management-Marke in der Schweiz sowohl fur

institutionelle als auch fir private Fondskaufer

UBS GAM behauptet ihre Position
als fihrende Asset-Manager-Marke
in der Schweiz und belegt den ersten

Top-10-Markenranking der Vermdgensverwalter (Schweiz, 2024)
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Markenrangliste der GroRhandelsfondskiufer
(von 134 Vermdgensverwaltern)

Platz in den Kategorien Immabilien, 1 UBSGAM = 1 UBSGAM

Multi-Asset, Konsistenz, Vertrauen

und Branchenfithrerschaft — sowohl 2 [Credit Suisse (UBS)] = 2 P Morgan AM

bei institutionellen als auch bei

E‘lmaten Fondskaufern. Trotz der 3= Pictet Asset Management = 3 Swisscanto AM International

Ubermnahme durch UBS genieft

Credit Suisse im institutionellen

Bereich weiterhin eine hohe 3= Swisscanto AM International = 4  BlackRock

Markenbekanntheit, gestitzt auf pn:n:o “Eg‘::” Seaie 1 SuiCetzs

langjiihrige Kundenbeziehungen und 5 JP Morgan AM 1T 5 Pictet Asset Management auf, dank mehr Nominierungen in den

bestehends Mandate. Kategor len Internationake Anleihen,
) Schwellenlinderanleihen und globale

[ AXA Investment Managers S 6 PIMCO Perspektive.

Swiss Life Asset Managers stieg vom 7 BlackRock 4 7 lombard Odier AM ME&G Investments verbesserte sich

17. Platz in die Top 10 auf. Dieser von Platz 16 auf Platz 8, was aufeine

Aufstieg ist auf eine starkere 2 BNP Paribas lvmts Partners 15 8 ME&G Investments - deutlich gestiegene Anerkennung der

Anerkennung der Kompetenzen im Private-Debt-Kompetenzen und eine

Bereich inlandisches Eigenkapital 9 Vontobel 4 9 Partnergruppe zunehmende Wahrnehmung eines

und liquide Alternativen sowie auf guten Preis-Leistungs-Verhaltnisses

ot atchelnlina T 10  Swiss Life Asset Managers 1 10 Schroders aurickzufihren ist

Bezug auf ESG/Nachhaltigkeit und

Bestandigkeit zurickzufihren.

DasM arkenr anking wird anhand der Top-of-Mind-Nominierungen firr die Vermigensverwaiter in Bezug auf die neMa das Angebat an An und die F3 ermittet, gemittelt dber

die Jshre 2023 und 2024,

(2023 vs 2024). “=" bedeutet keine Verdnderung im Ranking

Investoren zeigen verstarkte Nachfrage nach Anleihen, globalen Aktien und privaten
Markten — insbesondere von institutionellen Anlegern und Vermoégensverwaltern

Berichtete Vermégenszusammens etzung und Absichten zur Vermagensallokation (Global, 2024)

Institutioneller Einkiufer bei Vertrieben/Poals
30% 30% Schweizer Grofhande isfondskaufer orientieren
Private Debt Institutionelle Ankeger in der Schweiz _ sich an den ghobalen Absichten hinsichtlich
- orientieren sich an den globalen .’"“19 Equity  globaler Aktien, internationaler festverzinslicher
Absichten hinsichtlich Aktien- und 2% Wertpapiere und privater Mérkte.
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Dee (36 der gibt den Anted der Befragten an, die eine erwartete Erhohung angegeben haben, sbelgich des Prozentsstzes der Befragten, die eine Verringerung angegeben haben

Wiann sich die "Varmiger oder dis™!
Erhdhung der Zueilung () Verringerung der Zuteilung ()

“ T 5 % DOST MENy BNOST, werden im | ahesverglsich Pleils angersgr.




Institutionelle Anleger legen Wert auf Haftungsdeckung und Liquiditat.

. P " . s nm
Kundenakquise und Regulierung stehen bei GroRfondskaufern an erster Stelle UL
Die drei groften Herausferderungen der nick 112 Monate (Schweiz, 2024)
T inetitutionsl) % Einkiufer bei
Q " onefler Vertrieben/Pools
1 Liability Matching = 1 Kundenakquise =
2 Liguidita ) 2 Basellll T
3 Konjunkturrisiken 1 2 BasellV T
‘ ‘ verbindlichkeiten abgleichen und das Portfolio Von der Fusion von Credit Suisse und UBS
korrekt an ein sich gnderndes Zinsumjfeld profitieren und Kunden gewinnen. Da die LIBS
anpassen (unterschiedliches Tempo in begonnen hat, die Geblhren zu erhihen, bietet
verschiedenen Regionen). sich jetzt miglicherweise eine Chance,
Stoatliche Rentenversicherung, Schweiz Einkiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz
Die geopolitischen und wirtschaftlichen Dos Verhalten der Zentralbanken und die hohe
Aussichten sind sehr unsicher. Das Risiko einer Volatilitat.
Korrektur an den Aktienmérkten ist hoch. Einkiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz
Versicherer, Schweiz
Dee gridren Herausforderungen sind in diefolgenden Kaegorien Risiko ] % D Somstiges (
Pleiiezeigen dieAnderung der Rangfolge der Herausforderung an (2023 vs. 2024), "=~ bedewer keine Anderung der Rangloige
Diée Liing & dees Balkens stell die Anzahl der Nominierungen filr jed e spezifische Herausfor derung dar
Zu den wichtigsten Themen fiir Schweizer Entscheidungstrager zahlen private
2~nmg

Markte, die Dynamik festverzinslicher Wertpapiere und kiinstliche Intelligenz

Top 3 der Thought-Leadership-Themen der nichsten 12 Monate (Schweiz, 2024)

e o Einkiufer bei
Institutioneller % Vertrieben/Pools

1 Private Schulden = 1 Kinstliche Intelligenz T

2 Anleihen 1+ 2 ESG fiir Anleihen T
3 Immobilie T 2 Private Markte T
‘ ‘ Alle Themen rund um Private Equity und Kiinstliche Intelligenz und ihre Integration.
Private Debt sind von héchstem Interesse. Einkiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz
Vermdgensberater, Schweiz
Beitroge zu Covered Bonds und Insurance ESG-Integration in festverzinsliche
Linked Bonds. Wertpapiere.
Pensionskasse, Schweiz Einkiiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz

Pleilezeigen die Versndenung des Risnkings des Themas an (2023 vs 2U.29), “=" bedeutet keine Versnderung des Renkings
Die L&ng & des Balkens stell die Anzahl der Nominierungen fiir jedes spezifiche Thema dar




Produktdokumentation, Kundenberichte und Portfoliokommentare werden von

institutionellen und privaten Fondskdaufern in der Schweiz geschatzt

=

Swisscanto AM
International

UBS Global Asset
Management

=)

Reichmuth & Co

Dée angagebena Badeutung basiart au'ﬂam lrl!ll uar Befragren, diedieSupport-, Inhaks und Marketinginitiative ais wicheig fir die Verbesserung hres Ver

Wichtige Marketingfah und M

Produktdo kumentation

BlackRock (e e
Kundenberichte

Amundi Asset EFG AM

Management

Portfoliokommentar

Nuveen Schroders

ger mit Outperformance = Institutionelle und Retail-Fendskiufer in der Schweiz (2024)
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Swisscanto AM International — Bietet stets
henvorrogende Produktschulungen und
ollgemeine Verkaufstechniken.
Einkdufer bei Vertrieh/Pool, Schweiz

UBS Global Asset Management — Immer
transparent hinsichtlich der
Portfolioperformance und
Anlogeentscheidungen.
Vermdgensberater, Schweiz

Reichmuth & Co - Hot normalerweise eine sehr
gute Sicht/Aussicht ouf die Schweizer
Wirtschaft, was dazu beitriigt, unser Portfolio
auszugleichen,

Staatliche Rente, Schweiz

¢¢

BlackRock — Sie versorgen uns mit guten
Infarmationen.

Einkiiufer bei Vertrieh/Pool, Schweiz

Amundi Asset Management — Hohe
Transparenz in Bezug ouf Portfolio,
Anlogeentscheidungen und Gebdihren,
Einkiiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz

Schroders — Grofies Angebot. Transparent in
schwierigen Zeiten.
Einkiiufer bei Vertrieh/Pool, Schweiz

Ihrer Wah g extarner Var bezeichnen.

Die angegebenan Wi werden nach der gieichen Gew chiung zwishen den von institutionellen Ankagern und den von Groffondskaufern nominierten l-anr.leng'enru'zt
I M!kﬁr( 1ir ir und privat sind 1, P ion, 2, vd 3, Portt olickor are
D-eumxb‘,u' L Leigung erbringen, sind digjeni diein den Top 5 fidr den Faktor rangieren und bei i i oder

sk Sufiern suf oder Dber ihrem Gesamtmarkenrang liegenc ()

Anlagephilosophie, aktive Eigentimerschaft und Qualitat der Portfoliomanager sind
wichtige abgeleitete Treiber fir

die Anlageauswahl

Wichtige abgeleitete Anlagefaktoren (ohne Performance, Preis) und Manager, die eine Outperformance erzielen — Kiufer institutioneller und Einkiufer bei

[

Swisscanto AM
International

3

UBS Global Asset
Management

o
[

BlackRock

Dée auf dieser Folie aufgefihrten investitionsfaktoren schlieft en die Lestung (langfristige und kurzfrigtige Lestung) und die

Anlagephilosophie

1. Safra Sarasin
Gruppe

PIMCO

Aktive Eigentlim erschaft

AXA Investment Allianz Global
Managers Investors (AGI)
Portfoliomanager
BNP Paribas Asset
IP Morgan AM Management

Vertrieben/Pools in der Schweiz (2024)

(14

Swisscanto AM International — Bietet einen
guten Austousch von ideen und Standpunkten
Zu unserer Liobifity-Matching-Strotegie.
Versicherer, Schweiz

UBS Global Asset Management — Kennt den
Schweizer Markt am besten. Morktfiihrer, aber
mit starker Konkurrenz.

Vermdgensberater, Schweiz

BlackRock — Top-Manager fiir festverzinsiiche
Anlogen mit kurzer Laufzeit.
Stiftung, Schweiz

aus die T

1. Safra Sarasin Gruppe — Flexibel und
innovativ.
Einkiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz

Allianz Global Investors (AGI) — Aufbou eines
wachsenden Kundenstamms hier in der
Schweiz,

Einkiiufer bei Vertrieb/Pool, Schweiz

JP Morgan AM - Die Ansichten ihres

Portfoli gers zur Anlagephilosophie sind
wertvoll
Einkiiufer bei Vertrieh/Pool, Schweiz

Die abgeleitete Badeutung basiert auf dem Anteil der Befragten, die einen Manager als Best- in-Class und gleichzeitig aks Top 3 der wichtigsten externen M anager basier end auf AUM nomanieren.
Diée abgeieteten Wichtigkensrankings fir Investitionsfaktoren basieren auf der gheschen Gew ichitung rwischen den von institution ellen Andegern und den von Groffondscaufiern nominkerten Fakroren.
Dee wichtigsten Erkenntnisss mix M ehowert f0r ir und pr

Dée Manages, di

g erbringen,

istalsibr Gemmtmarkenrang: (0

sind 1. Aniagephilosophie, 2. Aktive Eigentdmerschaft und 3. Portfoliomanager
e in den Top 5 der Best-in-Class-Kategerie fir den Faktor rangieren und deren Rang bel instiutionallen oder Grof handelsfondskauter n gleich cder hiher




Fir objektive Ansichten verlassen sich viele auf Medien (mehr als Vermogensverwalt
Bloomberg, Morningstar und Financial Times sind die Top-3-Publikationen in EMEA

Quellen fiir objektive Ansichten Am hiufigsten nominierte Publikati fiir objek Ansick (EMEA, alle Kundentypen, 2024)
(EMEA, alle Kundentypen, 2024)
Fiihrende EMEA- Marktspezifische Leitpublikationen
Publikationen
CITYWIRE fd'
— .
Verdffentlichung 2% ouunhlys ) ) —

Bloomberg - -
westing.os] HANDELSZEITUNG

) 2 DRE
ermogensiensslian MCORNINGSTAR
FINANCIAL TIMES

Alle K und g ebnisse werden indem institutionellen und privaten Kunden (Grofhar
EMEA umfasst Benehu, Frankreich, Deutschiand, Rafien, Spanien, die Schweiz und Groflbritannien

Danke

Weitere Informationen
finden Sie unter www.nmg-consulting.com
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